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LA RUCHE IMMO

e Captez un revenu récurrent
et additionnel

e Fidélisez votre clientele

e Augmentez votre visibilité

Sans contrainte ni travail supplémentaire,
restez focalisé sur la transaction pendant
que nous gérons votre portefeuille.



UNE EQUIPE A VOTRE SERVICE

Fort d’une expérience immobiliere et plus particulierement
dans la nourrice en gestion locative, BEE LA RUCHE IMMO est
une marque de la société GEST&LOC.

Le modele s’inspire de GEST&LOC qui permet aux agences
immobilieres de sous-traiter la gestion et de capter un
chiffre d’affaires récurrent. BEE s’adapte en permettant aux
mandataires de réseaux nationaux de proposer, en complément
de leur activité principale de transaction, la gestion locative a
leurs clients sans aucune contrainte.

LA GESTION LOCATIVE EN
PLUS DE LA TRANSACTION ?
C’EST POSSIBLE AVEC BEE !

Notre équipe gere 100% de la gestion locative grace a une
structure en péles spécialisés :
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GESTIONNAIRES EN GESTIONNAIRES EN GESTIONNAIRES GESTIONNAIRES
CHARGE DES CHARGE DU SUIVI DES COMPTABLES GENERALISTES
CONTENTIEUX TRAVAUX



LE CONCEP

NE LAISSEZ PLUS

PARTIR VOS CLIENTS
VERS LA CONCURRENCE o

Le concept du réseau de mandataires en gestion
locative vient directement du retour terrain obtenu aupreés des
différents agents immobiliers. Un grand nombre de conseillers
indépendants gérent la location de leurs clients mais
s’arrétent brutalement a mi-chemin faute de pouvoir proposer
la gestion locative aux propriétaires. Ces derniers partent a la
concurrence et ne reviennent jamais.

Notre partenariat vous permettra d’agrémenter votre
activité principale d’agent immobilier. Faites de la transaction
via votre réseau et proposez une offre globale a votre client en
complémentant vos services avec la gestion locative.

Augmentez vos revenus avec la part des honoraires de gestion
que nous vous reversons et bénéficiez des synergies car vous
récupérez les transactions sur les clients ainsi fidélisés.



LE ROLE DE CHACUN

UTILISEZ VOTRE RESEAU POUR LA LOCATION. ON S’OCCUPE DE
LA GESTION !

Négociations avec le propriétaire

Délégation de mandat pour votre réseau
Publication de ’annonce

Recherche de locataires

Visites

Mandat de gestion

Analyse de dossier
Analyse de la solvabilité
Soumission a l’assurance
Obtention du certificat

Rédaction du bail
Signature du bail
Etat des lieux d’entrée

Quittancement des locataires
Encaissements des loyers
Encaissements CAF

Comptes rendus de gestion
Réglement des propriétaires
Gestion des travaux

Réglement des fournisseurs

Aide a la déclaration de revenus
Relance des locataires

Ouverture et suivi des contentieux

HONORAIRES DE GESTION
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Validation du préavis

Information au propriétaire
Information au partenaire

ttat des lieux de sortie

Information au partenaire

Gestion au
quotldlen

Mise en
location

Prise de mandat

Vente du bien

Fin de
location

Vente du ‘J
blen
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DES REVENUS RECURRENTS

Avec notre politique tarifaire innovante, fixez librement
vos honorairesde gestionavecvosclients. Nous géronsvotre
portefeuille pour seulement 5,4% TTC du loyer chargeé, la
différence est pour vous !

Par exemple, si vous fixez vos honoraires de gestion a
8% TTC, nous vous reversons chaque mois la différence
entre notre colt (5,4%) et les honoraires fixés, soit
8 -5,4=2,6%TTC du loyer chargé.

Exemple sur un
loyer de 1000€

Réversion
mensuelle

Réversion ‘ Réversion

mensuelle 4 mensuelle
260€ 1300€
Jusqu’a la fin de vie des Jusqu’a la fin de vie des
mandats mandats
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En alliant la force de notre réseau a la puissance du digital,
BEE LA RUCHE IMMO vous accompagne et vous forme tout au
long de votre carriere.

L’ambition de BEE est de permettre a des milliers de
mandataires de sécuriser leur activité d’agent immobilier par
|’apport de revenus complémentaires récurrents.

Continuez de vous épanouir dans la transaction pendant que
nous gérons la fidélisation de vos clients.



LA RUCHE IMMO
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Ne refusez plus d’opportunités.
Augmentez vos revenus en fidélisant vos clients

04 28 70 53 00
contact@bee-immobilier.fr

WWW.BEE-IMMOBILIER.FR

) NE PAS JETER SUR LA VOIE PUBLIQUE
REALISATION VISUELLE WWW.RSCOMDIGITALE.COM - SLYDE COMMUNICATION
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